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CHIFFRE D’AFFAIRES 2009
ASTELLIA CONFIRME SON DEVELOPPEMENT INTERNATIONAL

Rennes, le 9 février 2010 - Astellia, spécialiste francais des solutions d’optimisation pour la gestion de la
Qualité de Service (QoS) et la performance des réseaux de téléphonie mobile, annonce un chiffre
d’affaires 2009 de 25,6 M€, en légére croissance, avec une nette accélération des commandes au 2™
semestre 2009.

Chiffre d'affaires France métropolitaine 2 645 3780 6 425 25% 8 606 34%  -25%
Chiffre d'affaires Export et Dom Tom 7911 11228 19139 75% 16 380 66% +17%
Chiffre d’affaires total 10556 15008 25564 24 986 +2%

Dans un environnement économique instable et un secteur des télécom mobiles marqué par les restructurations, la
dynamigue commerciale d'Astellia a été soutenue par la conquéte de nouveaux territoires. La politique de gain de
parts de marché a l'international a de nouveau porté ses fruits en 2009 : plus de 25 nouveaux clients ont retenu les
solutions d'Astellia, représentant un volume proche de 30% des commandes annuelles. Sur I'exercice 2009, Asteliia
affiche une croissance modeste, et les commandes, arrivées principalement dans le dernier tiers de I'année, sont en
progression de 7 %.

En France, le chiffre d'affaires 2009 est de 6,4 M€, contre 8,6 M€ en 2008, conformément au cycle actuel de
développement technologique des réseaux sur le pays ou les opérateurs se concentrent principalement sur les
extensions liées au trafic. Ainsi, le niveau d'activité fraduit I'évolution nécessaire d’'équipement des réseaux face au fort
accroissement du trafic de données, défi auquel la société et ses clients font face en étroite coopération et dans la
suite de bonnes relations établies de longue date.

L'international a représenté 75% du chiffre d'affaires 2009, soit 19,1 M€, en progression de 17 % par rapport & 2008.
L'internationalisation croissante de la société est le fruit de la stratégie d'expansion menée par Astellia depuis 2007. Les
performances ont été particulierement satisfaisantes en Afrique et au Moyen Orient avec notamment la conquéte de
nouveaux clients importants dans la zone arabique. En Amérique du Sud (dont un premier contrat significatif signé
avec un opérateur mobile américain) et aux Caradibes, Astelia a développé ses positions, soutenue par la forte
croissance du mobile et la migration des réseaux vers la 3G dans ces économies émergentes.

Enfin, la dynamique commerciale au 29 semestre 2009 (59% du chiffre d'affaires annuel) a permis le retour a la
rentabilité sur I'exercice aprés un premier semestre insuffisant.

Perspectives 2010

Le niveau des commandes 2009, supérieur a 30 M€, et le solide carnet de commandes en cours permettent & Astellia
de débuter I'exercice 2010 avec optimisme. Pour cette année, Astellia prévoit notamment :

de continuer & prendre des parts de marchés a l'international, en se focalisant plus spécifiquement sur les zones
ayant bénéficié de forts investissements en 2009 : I'lnde, les pays du Golfe et le continent américain.

de soutenir la montée en puissance de ses activités de services. D'une part celles-ci témoignent de la confiance et
de la durabiité des relations entre Astellia et ses clients. D'autre part cet accompagnement doit contribuer &
favoriser des confrats additionnels gréce & I'amélioration du retour sur investissement résultant d'une meilleure
utilisation des solutions Astellia.

Christian Queffelec, président directeur général et co-fondateur d'Astellia commente : « Dans le contexte actuel de
resserrement des budgets et de compétition accrue par I'environnement économique et la faiblesse du dollar, nous
avons su maintenir une bonne dynamique commerciale tout en soutenant raisonnablement la compétitivité de notre
offre. Cet exercice 2009 nous a finalement permis d'attester de nos capacités d'adaptation & la conjoncture et aux
différents cycles technologiques mais aussi notre réactivité pour répondre aux besoins des grands acteurs de la
téléphonie mobile. C'est donc sereinement que nous continuerons de mener en 2010 nofre stratégie alliant expansion
et proximité. » o



Evolution au conseil d’administration

Le 31 décembre 2009, Innovacom Gestion a présenté sa démission de ses fonctions d'administrateur, & I'occasion du
départ en retraite de son représentant, Monsieur Jacques Méheut. Le Conseil d' Administration a proposé & ce dernier
de poursuivre son engagement a ses cotés et a procédé d sa cooptation lors de sa réunion du 29 janvier 2010. La
nomination de Monsieur Jacgques Méheut sera soumise a la ratification de la prochaine assemblée générale annuelle
pour un mandat expirant d la méme échéance que le mandat initial d'Innovacom Gestion soit jusqu’d I'assemblée
générale ordinaire annuelle appelée a statuer sur les comptes de I'exercice 2013.

Le Conseil d’administration comprend foujours 8 memlbres, nommés pour six ans et trois administrateurs satisfont aux
criteres d’administrateurs indépendants au sens du rapport AFEP-MEDEF.

Agenda financier

Astellia publiera ses comptes annuels 2009 audités le Lundi 15 mars 2010.

A propos d’Astellia (FRO004176535 - ALAST - www.astellia.com)
Astellia est spécialisée dans la conception, la fabrication et la commercialisation de solutions materielles et logicielles
dédiees a la gestion de la Qualité de Service (Qos) et de la performance des réseaux de téléphonie mobile.

Présente aupres de plus de 180 opérateurs télécoms et équipementiers, Astellia fait partie des premiers acteurs mondiaux
dans sa spécialité. Avec des bureaux a Paris, New York, Singapour, Beyrouth, Rio de Janeiro, Johannesburg et Mumbai,
I'offre d’Astellia est commercialisée dans plus de 80 pays.

Aprés avoir recu en 2008 e prix de I'innovation dans le cadre du prix de I'entrepreneur Ernst & Young pour le Grand Ouest, Astellia s’est
vue décerner en 20089 le Prix de I'ambition du palmares Grand-Ouest, dans la catégorie Croissance, attribué par la Banque Palatine.
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